Gucio jest draniem zyjacym w Tobie.

Jest leniwy i chce Cie ochronié przed
wszelkim wysitkiem, trudem
i mozotem.



I. Gucio — szuja zyjaca w Tobie

Oto Gucio. Gucio jest szuja zyjaca w Tobie. Zyje
w Twojej glowie i chroni Ci¢ przed wszelkim ztem tego
Swiata. Zawsze gdy chcesz nauczy€ si¢ czego$ nowe-
go albo musisz wytezy¢ umysl, pojawia si¢ ze swoimi
radami: Zostaw to! Nie zajmuj si¢ tym! albo PoZniej
si¢ tym zajmiesz! A gdy godzisz si¢ z tak atrakcyjna
sugestia, Gucio chetnie uzupetnia: To Ci sig i tak nie
uda!

Wtasciwie jego intencje nie sg zte. Gucio jest po
prostu okropnie leniwy, a poniewaz mySli, ze Ty tez,
wiec jak kazda szuja, chce ochroni¢ Ci¢ przed zmu-
szaniem si¢ do zbytecznego wysitku.

Czyz nie jest to mite z jego strony?

Niestety, w ten sposOb zapobiega realizacji Twoich
planéw. Nie mozesz zebra¢ zadnych nowych doswiad-
czen, nie uczysz si¢ niczego waznego. Stagnacja. Juz
wkrotce potapiesz si¢, ze wykonujesz wciaz to samo;
ta sama droga do pracy i z powrotem do domu,
zawsze ten sam rodzaj pizzy z tej samej restauracji,
zawsze te same, nudne programy w telewizji. W ten
sposOb zycie przebiega wtasnie tak, jak Gucio sobie
tego zyczy, a mianowicie bardzo, bardzo mile, przy-
tulnie i wygodnie!



Gucio uczy sie
niechetnie, lecz od
czasu do czasu jest

do tego zmuszany.




2. Ratunku! Cos nowego!

Gucio nienawidzi zmian. Jednak zycie zmienia si¢
z dnia na dziefi! Jego nastawienie do zycia powoduje
wigc wystepowanie pewnych probleméw. Co si¢ sta-
nie, jesli zaczniesz si¢ doksztatcac i uczgszczac na se-
minaria? Albo gdy czeka Ci¢ przeprowadzka? Albo
gdy lekarz zaleca Ci zmiang trybu zycia? OczywiScie
buntujesz sie, wiedzac, ze tak musi si¢ stac. Ale dla-
czego si¢ buntujesz? Poniewaz to Gucio protestuje
w Tobie.

— Po co sig uczy¢? — pyta Gucio. I tak juz wszystko
wiesz. Albo: Nagle chcesz uprawiac sport? Jakos do tej
pory nie bylo to konieczne. Gucio potrafi by¢ dopraw-

dy ucigzliwy.

Mimo to musisz si¢ od czasu do czasu nauczy€ cze-
go$ nowego i przemysSle¢ opinie, poglady i zapatry-
wania, ktorymi do tej pory Ci¢ karmiono i ktorymi
jak gabka nasigknates. Moze jednak powinienes$ (lub
powinna$) wréci¢ do codziennego biegania? A jed-
nak ta przeprowadzka wcale nie byta az tak niemitym
przezyciem, nieprawdaz? Natomiast podczas szkole-
nia nauczyles si¢ wielu nowych, pozytecznych rzeczy,
na przyktad jak skutecznie sprzedawac rozne towary.
Czy nie chciates juz od dawna wiedzie¢, na czym po-
lega sprzedawanie?



Gucio nic nie chce
wiedzie¢ o sprzedawaniu.
Jest do niego wrecz
uprzedzony.



3. Sprzedawac? Nie, dziekuje!

— Sprzedawac? — weszy od razu Gucio. Sprzedawac
to znaczy nabijac ludzi w butelke. Wszyscy sprzedawcy
sq osliztymi domokrgzcami zmuszajgcymi bezwolnych
klientow do kupowania ich towaru.

O tak, Gucio niesie w sobie tego typu uprzedze-
nia!

A moze ma on za soba niemite doSwiadczenia?
Chyba ze powtarza za innymi to, co oni paplaja,
stuchajac innych? Moze tez by¢, ze jego idealami
s3 socjalistyczni wrogowie gospodarki albo ludzie
o drobnomieszczanskich pogladach...? A moze to
nieufni skapcy? Cokolwiek mowi¢, Gucio nie ma
zielonego pojecia o sprzedawaniu! A przeciez sprze-
dawanie jest jedna z najwazniejszych sztuk cztowie-
czefnstwal!

Jak dlugo jednak Gucio bedzie obnosit si¢ z takim
negatywnym nastawieniem, trudno Ci bedzie nauczy¢
sie sprzedawac. Lepiej wigc, jesli najpierw wyjasnimy
mu, dlaczego sztuka sprzedawania jest tak istotna,
a gdy juz przestanie marudzic, nie bedziesz musiat
nieustannie pokonywaé w sobie tej wrodzonej szuji.
Gdy jeszcze troche potrenujemy z Guciem, to nawet
bedzie Ci stuzy¢ pomoca przy sprzedawaniu. Koniec
z przeszkadzaniem. Bo gdy kto$§ wspotpracuje z Gu-
ciem, wszystko idzie jak po masle!
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% /’ Sprzedawanie

to wazna sztuka.



